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Проведенный финансово-экономический анализ проекта позволяет говорить о том, что он может быть реализован с высокой степенью эффективности. Ведь от уровня образования россиян будет во многом влиять экономическое положение страны.
Отечественные предприниматели имеют относительно небольшой опыт работы в условиях рынка, да и рыночные отношения еще далеки от их уровня в развитых странах. До настоящего времени современные подходы к планированию деятельности применяются нечасто. В тоже время, в случае возникновения кризисных ситуаций, бизнес-план предпринимателя является одним из инструментов принятия эффективных решений по достижению поставленных целей, минимизации влияния негативных факторов и улучшению финансового состояния, кроме того, бизнес-план – это эффективный инструмент модернизации производства, разработки и реализации иных технологических, организационных и инвестиционных решений. Именно поэтому, вопрос создания культуры бизнес-планирования в реальном секторе экономики на сегодня является важной экономической задачей.
Грамотные руководители хорошо знают, что все великие битвы сначала выигрывают на бумаге - на плане, а только потом в реальной действительности. 
В плане характеризуются основные аспекты коммерческой деятельности, анализируются проблемы, с которыми она сталкивается, и определяются пути и методы их решения. Отсюда бизнес-план выступает одновременно в качестве поисковой, научно-исследовательской и проектной работы.
Сегодня для развития предпринимательства, как никогда актуален бизнес - план, поскольку внешнеэкономические факторы заставляют  рассчитывать все свои действия и предпринятые шаги. В частности, разработка данного проекта,  сейчас необходима, так как ситуация на рынке  постоянно меняется и рассчитанные заранее действия несомненно помогут предпринимателю в его деятельности.
Целью данного проекта является разработка инвестиционного решения в форме бизнес-плана и оценка его экономической эффективности. 
Для реализации поставленной цели необходимо решить следующие основные задачи: 
 рассмотреть специфику открытия своего дела в современных условиях; 
 рассмотреть структуру и содержание бизнес-плана; 
 ознакомиться с методологией бизнес-планирования; 
 разработать бизнес-план: инвестиционный проект создания бизнеса
 оценить экономическую эффективность проекта и уровень его устойчивости в условиях неопределенности факторов внешней среды; 
 проработать альтернативные варианты вложения денежных средств.  
 Предметом исследования является методы, подходы, инструментарий разработки бизнес-плана по созданию предприятия.
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  Итогом при изучении модуля 5 «Собственный бизнес: как создать и не потерять», является деловая игра-проект «Привлеки инвестора».  При подготовке к игре учащиеся делятся на группы не более 5 человек, которые должны разработать свой проект бизнес-плана. В ходе игры, они выступают в качестве предпринимателей и инвесторов. Каждый участник, в ходе игры представляет свой проект бизнес-плана, выступая в роли предпринимателя, и оценивает другие проекты в роли инвестора.  По итогам участия в конкурсе по сумме баллов определяются победители (1, 2 и 3 места). 
Выбранная форма представляет возможность оценить усвоение тем модуля. Отработать практическое применение следующих экономических терминов:  страхование, издержки, налоги и налоговые системы, прибыль, выручка, амортизация, бизнес-план, формы собственности, лизинг, организационно-правовые формы предприятия, риски, основные, оборотные средства, источники финансирования, банки и банковские услуги.  Позволяет учащимся применить навыки, полученные на уроках математики, информатики и экономики при проведении экономических расчётов, иллюстрации привлекательности своего бизнеса с помощью графиков и диаграмм, создания презентаций в программе MS Power Point. 
Будучи инвесторами, учащиеся отрабатывают умения сравнивать, анализировать представленные бизнес-планы. 
В качестве основных технологий используются проектная технология (создание бизнес-плана, Приложение 1)  и игровая технология (деловая игра «Привлеки инвестора» Приложение 2), в качестве дополнительной могут использоваться   кейс-технологии (решение практических задач, анализ, Приложение 3).
На первом этапе, который носит мотивационно-целевой характер и длиться  5 мин. преподаватель проводит вводную беседу входе которой определяются цели и задачи занятия, критерии выступления, оценивания представленных работ. 
Следующим этапом будет являться содержательно-операционный продолжительностью 70-75 мин., в ходе которого учащиеся представляют свои работы, проводится обсуждение в форме вопросов и ответов со стороны инвесторов гостей и жюри. Результатом этого является определение лучшего проекта. 
На заключительном этапе учащиеся оценивают занятие с помощью анкетирования, что позволяет определить плюсы и минусы такой формы изучения модуля. Чтобы оценить свои предпринимательские способности обучающимися предлагается в качестве домашнего задания написать эссе.
Путём проведения вводной беседы учащиеся мотивируются на активную деятельность.
На основном этапе происходит представление результатов проектирования. Критериями оценивания результатов выступают:  экспертная оценка, презентация бизнес-плана, точность и глубина финансового обоснования, качество разработки маркетинговой стратегии, логика выступления, наглядность презентации (наличие графиков, диаграмм, расчётов). Для верной оценки учащиеся должны использовать метод сравнительного анализа. Для выработки навыков оценивания участникам предлагается выполнить задания предложенных кейсов, сравнительных таблиц (Приложение 2, 3).
На третьем этапе применяется метод коллективно-мыслительной деятельности, в качестве домашнего задания предлагается написать эссе «Вижу ли я себя предпринимателем?»
[bookmark: _GoBack]В результате проведённого занятия педагог решает вопросы:  усвоены ли пройденные темы учащимися (темы: «Собственный бизнес: как создать и не потерять», базовые понятия и знания: бизнес, уставный капитал, привлечённый капитал, бизнес-план, доходы, расходы, прибыль, бухгалтерский учёт, маркетинг, менеджмент, налоги, риски, малый и средний бизнес, понятие малого и среднего бизнеса, порядок формирования уставного капитала, структура доходов и расходов, порядок расчёта прибыли, необходимость и назначение бухгалтерского учёта, функции маркетинга и менеджмента в работе предприятия, порядок расчёта и уплаты налогов в малом и среднем бизнесе, определение рисков и их снижение.
Отработанны ли навыки исследовательской и проектной работы? Использовались ли межпредметные связи?
Критериями оценки эффективности занятия могут стать выполненные задачи и достигнутые цели.
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Сегодня быть финансово-грамотным стало необходимостью практически для каждого члена общества, чтобы уметь правильно оценивать ситуацию на рынке, получая от этого выгоду, принимая правильные решения.
Финансовая грамотность, является, по сути обобщением многих экономических дисциплин, показывает насколько обучающиеся могут ориентироваться в рыночной среде, оперировать экономическими понятиями, применять знания полученные в течение обучения.
Зная основы финансовой грамотности, обучающиеся могут с легкостью ориентироваться в самых различных денежных премудростях, которые сегодня предлагает экономическая среда, накапливать и страховать собственные деньги, открывать собственный бизнес, составлять бизнес-план.
В работе представлена разработка бизнес-плана инвестиционного проекта создания предприятия. Главной целью проекта является создание эффективного бизнеса, проникновение на рынок и последующее расширение рыночной доли. В работе были рассмотрены вопросы открытия своего дела  в современных условиях.
Разработка обучающимися бизнес-планов, заставляет вспомнить и обобщить основные знания по финансовой грамотности, а также смежным экономическим дисциплинам. Сама разработка и подготовка бизнес-планов дает возможность на какое-то время почувствовать себя в роли предпринимателя, распорядителя финансов предприятия, главного бухгалтера, аналитика финансовой ситуации.
Написание бизнес-плана показывает, что у обучающихся возник практический интерес, т.к. проект дает возможность почувствовать «откуда берутся  и куда исчезают деньги», пусть и виртуальные, причем все решения зависят только от тебя, насколько грамотно продуман и просчитан проект.
Проведенный финансово - экономический анализ проекта позволяет говорить о том, что он может быть реализован с высокой степенью эффективности. Ведь от уровня образования россиян будет во многом влиять экономическое положение страны.
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Деловая игра - конкурс  «Разбуди инвестора»
Положение
Организаторы:
Деловая игра-конкурс «Разбуди инвестора» является результатом проектной деятельности учащихся, которые прошли курс по финансовой грамотности. Организаторы деловой игры – преподаватели РАСХНИЛ и ОУ. Участники заблаговременно уведомляются о том, конкурс бизнес-планов носит исключительно образовательный характер и направлен на содействие в приобретении и развитии учащейся молодежью базовых навыков в сфере организации и управления бизнесом. Организаторы  конкурса  и эксперты, приглашенные для оценки конкурсных работ в качестве членов жюри, не берут на себя обязательств по финансовой, юридической и прочих видов поддержке бизнес-планов, представленных на конкурс.
Участники игры:    
Принять участие в деловой игре – конкурсе «Разбуди инвестора» может любое количество участников класса, принимающие участие в уроках по финансовой грамотности.  Авторство конкурсных работ коллективное (команды учащихся не более  5 человек). Учащиеся, не защищающие бизнес – план в данный момент, одновременно играют роль инвесторов. Задача инвесторов  аргументировано объяснить почему они не вложат (или рискнут вложить)  средства в реализацию бизнес идеи. В состав экспертного жюри входят – преподаватели РАСХНИЛ, родители, учителя ОУ.
Документация деловой игры:
Конкурсные работы должны быть оформлены в соответствии с документаций конкурса (Бизнес-план, Power Point презентация, видеоролик (по желанию) и рекомендациями, содержащимися в учебно-методических материалах 
1.  Бизнес-план (шаблон)
2.  Power Point презентация бизнес-плана (шаблон)
3.  2-х минутный видеоролик на основе оригинального сценария по тематике игры, соответствующий содержанию конкурсной работы, демонстрирующий идею или продукцию и убеждающий зрителя (инвестора) в преимуществах и высоком рыночном потенциале проекта.
Этапы игры:
1 этап:
После оформления документации в установленном порядке  участники отправляют ее по электронной почте ОУне позднее 24:00 по московскому времени 21 ноября 2016 г. Видеоролики размещаются в те же сроки на youtube.com .По желанию участники могут предоставить дополнительные материалы (таблицы, графики, схемы, рисунки, фотографии), имеющие непосредственное отношение к основным документам деловой игры, расширяющие представленные в конкурсной работе идеи, решения и прочие аспекты бизнес-плана. Дополнительные документы должны быть предоставлены не позднее 24:00 21 ноября  2016г. с четким указанием авторства документов. Участие в деловой игре  подразумевает согласие на размещение конкурсных работ на сайте ОУ,  обсуждение и экспертную оценку, а также публикацию работ, отзывов и фотографий участников на сайте ОУ и ссылки на них в СМИ.
2 этап
Защита бизнес-планов перед «потенциальным инвестором», которая пройдет 23 ноября 2016 года в 9 аудитории РАСХНИЛ г Саратова
Критерии оценки конкурсных работ
Конкурсные работы будут оцениваться с помощью баллов, набранных в каждой из следующих категорий:
· Бизнес-идея
· Формулировка миссии
· Выбор товара или услуги
· Конкурентные преимущества
· Планирование
- производство
- реализация
- операции
- финансы
· Рыночный потенциал
· Видеоролик (соответствие содержанию работы, оригинальность, убедительность)
Победители (1-3 места) определяются по общей сумме, складывающейся из баллов, присвоенных работам каждым членом жюри.
Критерии оценивания выступления инвесторов:
1. Аргументированность суждений с использованием знаний тем «Страхование», Риски, Маркетинговая стратегия, Налоги и др.
Итоги деловой игры - конкурса
По итогам участия в конкурсе по сумме баллов определяются победители (1, 2 и 3 места). По рекомендации организаторов и жюри конкурса могут создаваться специальные номинации. Победители конкурса, а также победители в специальных номинациях определяются решением жюри и утверждаются организаторами конкурса. Оценка конкурсных работ, а также определение победителей конкурса находятся в полной и исключительной компетенции членов жюри. Результаты являются окончательными и не подлежат пересмотру. Итоги Конкурса будут объявлены на выставке-ярмарке школьных компаний и коллективов участников программы «Финансовая грамотность»»  23 ноября  2016 г.  
Экспертное жюри определяет и лучших инвесторов.  
Все участники и финалисты конкурса получат сертификаты.
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Кейс:
Индивидуальный предприниматель Н  имеет ателье. Для расширения производства ему необходимо приобрести 10 швейных машин за 1 млн. рублей. Для этого он вынужден взять кредит в банке. Предприниматель  обращается в  2 банка: в банке «Стандарт» ему предоставляется кредит  на развитие малого бизнеса под 13% на 5 лет; в банке « Экономбанк» - под 19% на 1 год. Какой из вариантов кредитования будет выгодно для предпринимателя Н с учетом инфляции? 
Уровень инфляции (5 лет) 
	Год 
	1
	2
	3
	4
	5

	Инфляция 
	6-8%
	5-5,5% 
	5,5- 6,5 %
	6-7%
	7-7,5 %


 
Формула сложного процента rp = 
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  Сравнительный анализ видов фирм 
	Организационно-правовые формы
	Достоинства
	Недостатки

	Индивидуальное предпринимательство 
	Более быстрая адаптация к местным условиям хозяйствования;    большая независимость действий субъектов малого предпринимательства;   гибкость и оперативность в принятии и выполнении принимаемых решений; 
относительно более высокая оборачиваемость собственного капитала; упрощенное ведение учета хозяйственной деятельности предприятия; сосредоточение всего размера получаемой прибыли в одних руках – у хозяина предприятия и др. 
	 Более высок уровень риска, поэтому высокая степень неустойчивости положения на рынке;  повышенная чувствительность к изменениям условий хозяйствования; трудности привлечении дополнительных финансовых средств и получении кредитов; неуверенность и осторожность хозяйствующих партнеров при заключении договоров (контрактов)

	Партнерство  
	Преимущество товарищества заключается прежде всего в разнообразии умений, способностей и идей у партнеров. Каждому в отдельности не нужно быть специалистом во всех сторонах бизнеса.
	Две головы хороши только тогда, когда обе они работают. Однако равную долю прибыли иногда получает партнер, который затратил меньше времени и усилий для успеха дела.
Другие недостатки товарищества:
- необходимость разделения прибыли;
- возможное ограничение срока существования бизнеса;
- затруднения с получением дополнительного капитала;
- сложности поиска подходящих партнеров 

	Кооператив 
	· Неограниченные возможности привлечения денежного капитала через продажу акций и облигаций;
· привлечение профессиональных специалистов для выполнения управленческих функций;
· стабильность функционирования корпорации, ибо выбытие из общества кого-либо из акционеров не влечет за собой закрытия фирмы.

	· Двойное налогообложение той части дохода корпорации, которая выплачивается в виде дивидендов держателям акций; благоприятные возможности для экономических злоупотреблений. Возможны выпуск и продажа акций, не имеющих никакой реальной стоимости;
· разделение функций собственности и контроля. 


	Акционерное общество 
	Число акционеров не ограничено.
-Свободная продажа акций ОАО на рынке.
-В ОАО не требуется открытие накопительного счёта и внесение денег в уставный капитал до регистрации.

	-Длительность учреждения.
-Открытость информации (доступность конкурентам).
-Обязанность раскрывать годовой отчёт общества, годовую бухгалтерскую отчётность.
-Уставной капитал ОАО должен составлять не менее тысячекратной суммы минимального размера оплаты труда на дату регистрации общества.
-Необходимость регистрации выпуска акций.
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